» Passez
a l’action

SODIL

SOCIETE DE DEVELOPPEMENT
INTERNATIONAL DE LANAUDIERE

Tél.: 450 841-1199
sodil.ca




Forfait

diagnostic
export

QUESTIONNAIRE
PRIMO-CIQ

© Permet d’évaluer le niveau de préparation
de I'entreprise face a ses objectifs
a I'exportation

¢ Objectif: Connaitre I'état de la situation
et mesurer la progression

© Nouvel exportateur: SODIL

ANALYSE
DES RESULTATS

© Permet d’établir une feuille de route pour

la préparation de I'entreprise a I'exportation

) Objectif: Etablir une stratégie
© Nouvel exportateur: SODIL

750 $ taxes

Certaines conditions s’appliquent

PARTAGE
DES RESULTATS

© Permet d’avoir un outil de suivi
de la progression de I'entreprise
dans sa préparation a I'exportation

© Objectif: Etablir un plan de match
© Nouvel exportateur: SODIL

Grace au soutien financier de: I* Développement
économique Canada Development

pour les régions du Québec  for Quebec Regions

Canada Economic

Québec



Forfait

croissance

a I’exportation

DIAGNOSTIC
EXPORT

© Permet d’évaluer le niveau de préparation
de I'entreprise face a ses objectifs a
'exportation

© Objectif: Appel exploratoire
© Exportateur établi: SODIL

ETABLIR FEUILLE
DE ROUTE

© Permet d’établir une feuille de route pour
la préparation de I'entreprise a I'exportation

) Objectif: Accroite sa présence
a I'exportation sur une nouvelle zone

© Exportateur établi: SODIL

1 000 $ :axes

Certaines conditions s’appliquent

ANTICIPER
LES RISQUES

© Permet de réviser le plan d’affaires
a I'exportation et de voir les outils
supplémentaires nécessaires a intégrer

© Objectif: Revue des 5 grands risques
a I'exportation

© Exportateur établi: SODIL

STRUCTURER
VOTRE STRATEGIE
COMMERCIALE

© Permet d’aborder ses démarches
a I'exportation en toute connaissance
de cause

) Objectif: Grandes lignes stratégie export
© Exportateur établi: SODIL

Grace au soutien financier de: I*

Développement
économique Canada
pour les régions du Québec  for Quebec Regions

Canada Economic
Development

Québec



Dlagnostlc

numerique pour
I’international 15009 faxes

Certaines conditions s’appliquent

RENCONTRE D’EVALUATION L’ETUDE BENCHMARK NUMERIQUE

STRATEGIQUE PAR UN AVEC UN MAXIMUM DE 10 COMPETITEURS

DE NOS CONSEILLERS SUR UN MARCHE CIBLE

© Evaluation de votre situation numérique © Evaluation de votre positionnement
concurrentielle dans vos marchés

) Objectif: Connaitre I'état de situation © Objectif: Etablir un positionnement

. . concurrentiel numérique
© Exportateur établi: SODIL g

© Exportateur établi: LeadLion

ANALYSE TECHNIQUE

COMPLETE DE VOTRE SITE RECOMMANDATIONS

PAR UN EXPERT INDEPENDANT D’UN EXPERT

© Analyse de la performance ) Recommandations stratégiques a mettre
de vos outils existants en application

@ Objectif: Connaitre votre performance © Objectif: Etablir une stratégie
numérique

© Exportateur établi: LeadLion
© Exportateur établi: LeadLion

SUIVI STRATEGIQUE

© Objectif: Etablir un plan de match
© Exportateur établi: SODIL

Grace au soutien financier de: I* Développement Canada Economic
économique Canada Development Qu eb e C
pour les régions du Québec  for Quebec Regions



Forfait
douanes

1 000 $ :axes

Certaines conditions s’appliquent

IDENTIFICATION CODE SH
ET ANALYSE DES EXIGENCES EXPORT

© Permet de bien connaitre
les contraintes et les obligations
relatives a son/ses produit(s)

) Objectif: Connaitre les obligations
douaniéres spécifiques a chaque produit

© Exportateur établi: LGC

ANALYSE
DES EXIGENCES IMPORT

© Permet d’identifier les contraintes
liges a I'importation de son produit
sur le marché visé

) Objectif: Connaitre les obligations relatives
a I'importation de son produit

© Exportateur établi: LGC

ANALYSE DES EXIGENCES
ETIQUETAGE

) Permet de connaitre les contraintes
spécifigues au marché visé

) Objectif: Connaitre les exigences
réglementaires relatives a I'étiquetage
de commercialisation, mais aussi de douane

© Exportateur établi: LGC

AIDE MEMOIRE )
DE CONFORMITE DOUANIERE

© Permet de ne rien laisser au hasard dans
sa préparation technique et logistique pour
ses ventes et ses expéditions hors frontiéres

) Objectif: Liste des éléments relatifs
aux exigences douaniéres spécifiques a son
produit sur le marché visé

© Exportateur établi: LGC

SUIVI STRATEGIQUE

Grace au soutien financier de: I* gfgséorg%erggnada
qu:

pour les régions du Québec  for Quebec Regions

Canada Economic
Development

Québec



Forfait 12C5$“/‘H .

taxes

prOSPECtion Prospection
commerciale 50% /H taes

Certaines conditions s’appliquent

PROSPECTION OUTBOUND © Exécuter: Notre équipe de représentants
SUR MESURE commerciaux réalise le mandat de

o prospection avec deux objectifs:
© Nos équipes de consultants et de

représentants des ventes offrent leurs 1. Programmer des rencontres avec
. T . des prospects qualifiés
services pour réaliser votre prospection
commerciale 2. Récupérer la rétroaction du marché quant
au produit ou service mis en avant lors du mandat
NOS SERVICES Nos équipes de consultants et de
o _ représentants des ventes offrent leurs
@ Planifier: NOS. consultants construisent services pour réaliser votre prospection
avec 'entreprise accompagnee un plfam commerciale
de développement des affaires (Profil ) _
du Client Idéal, Customer Journey, etc.) © Consultation: Nos consultants supervisent
et procédent a des ajustements selon la le mandat du début jusqu’é la fin. lls créent
réaction des marchés ciblés et ajustent la stratégie de prospection
et s’assurent de I'obtention de résultats
optimaux

© Prospection: Les représentants des ventes
gérent les campagnes de prospection
multicanal et présentent les résultats des
efforts de prospection

© Le consultant: Injini Consultants

*Montant minimum d’un mandat: 4600 $ + taxes par mois (20 h par semaine réparties entre 18 h de prospection et 2h
de consultation stratégique). Entente de 6 mois avec possibilité de désistement lors du bilan trimestriel.

Gréace au soutien financier de: I* Développement Canada Economic
économique Canada Development Qu éb ec
pour les régions du Québec  for Quebec Regions



